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ABSTRACT 
 

Sales accounting information system is an important part in the operation of 

a company that influence the level of revenue based on sales results for companies 

that can be used to finance the company's corporate activities. Therefore, the need 

for an effective internal controls and adequate sales. The system of internal control 

to be one benchmark in assessing whether or not an organization healthy. In this 

regard, the study sought to identify the relationship of sales accounting information 

systems with internal control of sales. The variables used include accounting 

information systems sales and the effectiveness of internal controls. The sample used 

in the study include the entire staff of CV Maju Mapan, Tegal, amounting to 30 

people. Data were analyzed using Spearman Rank correlation. The results showed 

there is a positive and unidirectional between accounting information systems sales 

to the effectiveness of internal controls sales of 0.447. So the better the sales 

accounting information systems, internal control effectiveness of sales will be 

increasingly inadequate. 
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ABSTRAK 

 

Sistem informasi akuntansi penjualan merupakan bagian yang penting dalam 

pengoperasian suatu perusahaan yang berpengaruh pada tingkat penerimaan 

pendapatan didasari hasil penjualan bagi perusahaan yang dapat dipakai perusahaan 

untuk membiayai kegiatan perusahaan. Oleh karena itu, perlu adanya suatu 

pengendalian internal penjualan yang efektif dan memadai. Sistem pengendalian 

intern menjadi salah satu tolak ukur dalam menilai sehat atau tidaknya suatu 

organisasi. Berkenaan dengan hal tersebut, maka penelitian ini mencoba untuk 

mengidentifikasi hubungan sistem informasi akuntansi penjualan dengan 

pengendalian internal penjualan. Adapun variabel yang digunakan meliputi sistem 

informasi akuntansi penjualan dan efektivitas pengendalian internal. Sampel yang 

digunakan pada penelitian ini meliputi seluruh staf CV Maju Mapan, Tegal yang 

berjumlah 30 orang. Data dianalisis dengan menggunakan korelasi Rank Spearman. 

Hasil penelitian menunjukkan terdapat hubungan yang positif dan searah antara 

sistem informasi akuntansi penjualan dengan efektivitas pengendalian internal 

penjualan sebesar 0,447. Jadi semakin baik sistem informasi akuntansi penjualan, 

efektivitas pengendalian internal penjualan akan semakin memadai. 
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