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ABSTRACT 

 

Today, the role of accounting information systems is considered less important 

in a company. Many companies already have the accounting information system, but 

do not really apply in the everyday activities of the company though the accounting 

information system is very useful in maintaining the security level of the company 

and also useful as a guideline for the company's internal activities in running the 

company to achieve its corporate objectives.  

Thought on the importance of accounting information system for a company, 

the author is interested in doing research on "Analysis of Application of Sales 

Accounting Information Systems to Sales Effectiveness". The method that the author 

uses is descriptive qualitative and quantitative methods, using the techniques of data 

collection by interviewing, questionnaire, observing, and literature studying.  

Based on the results of research conducted at PT INDO PERKASA MEGAH 

DIAN, the author can conclude that the company has been implementing sales 

accounting information systems well. It can be seen from the application of sales 

procedures that are adequate, having given the printed order number in every 

company’s document and record, the placement of employees who are competent 

and responsible in accordance with their respective fields. Sales process of the 

company has also been quite effective. Thus, it can be concluded that the sales 

accounting information system has a role in supporting the effectiveness of sales, so 

the research that has been done can be accepted. 
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ABSTRAK 

 

Dewasa ini, peran sistem informasi akuntansi kurang begitu dianggap penting 

di dalam sebuah perusahaan. Banyak perusahaan yang sudah memiliki sistem 

informasi akuntansi, namun tidak benar-benar menerapkannya di dalam aktivitas 

sehari-hari perusahaan. Padahal sistem informasi akuntansi sangat berguna di dalam 

menjaga tingkat keamanan perusahaan dan juga berguna sebagai pedoman bagi pihak 

internal perusahaan dalam menjalankan aktivitas-aktivitas perusahaan dalam 

mencapai tujuan perusahaan. 

Mengingat pentingnya sistem informasi akuntansi bagi sebuah perusahaan, 

maka penulis tertarik untuk melakukan penelitian tentang “Analisis Penerapan 

Sistem Informasi Akuntansi Penjualan terhadap Efektivitas Penjualan”. Metode yang 

penulis gunakan adalah metode deskriptif kualitatif dan kuantitatif, dengan 

menggunakan teknik pengumpulan data dengan cara wawancara, kuesioner, 

observasi, dan studi pustaka. 

Berdasarkan hasil penelitian yang dilakukan di PT DIAN MEGAH INDO 

PERKASA, penulis dapat menyimpulkan bahwa perusahaan sudah menerapkan 

sistem informasi akuntansi penjualan dengan baik. Hal ini dapat terlihat dari 

diterapkannya prosedur-prosedur penjualan yang memadai, adanya pemberian nomor 

urut cetak dalam setiap dokumen dan catatan perusahaan, penempatan karyawan 

yang kompeten dan bertanggungjawab sesuai dengan bidangnya masing-masing. 

Proses penjualan yang dilakukan perusahaan juga sudah cukup efektif. Dengan 

demikian, maka dapat disimpulkan bahwa sistem informasi akuntansi penjualan 

memiliki peranan di dalam menunjang efektivitas penjualan, sehingga penelitian 

yang sudah dilakukan dapat diterima. 

 

Kata-kata kunci: sistem informasi akuntansi penjualan, efektivitas penjualan. 
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