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ABSTRAK 

 

Penjualan merupakan aktivitas yang penting bagi perusahaan karena 

berhubungan dengan pendapatan yang akan dapat menjamin kelangsungan hidup 

perusahaan tersebut. 

Salah satu pelayanan yang memerlukan informasi yang cepat, tepat dan 

akurat dalam menunjang kelancaran aktivitas penjualan adalah masalah prosedur 

dan ketepatan pengiriman barang pesanan. Penulis mencoba menganalisis kaitan 

sistem informasi akuntansi dengan kelancaran aktivitas penjualan karena penulis 

melihat adanya dampak yang besar terhadap suatu perusahaan bila peranan sistem 

informasi akuntansi suatu perusahaan tidak dikelola dengan baik khususnya 

kelancaran aktivitas penjualan yang mana akan berdampak pada kepercayaan 

konsumen terhadap perusahaan yang akhirnya akan mempengaruhi pendapatan 

dan kelanjutan operasional perusahaan. 

Penelitian dilakukan pada CV SAN-YE Yapinus Abadi yang berlokasi di 

Bandung. Metode yang digunakan adalah metode analisis regresi linier sederhana 

yaitu metode yang menguji hubungan antara sebuah variabel dependen dengan 

satu variabel independen yang diambil dari hasil kuesioner dengan pengolahan 

data menggunakan SPSS versi 11.5. 

 Hasil penelitian menggambarkan bahwa CV SAN-YE Yapinus Abadi 

telah menerapkan sistem informasi akuntansi penjualan yang memadai sehingga 

dapat menunjang kelancaran aktivitas penjualan walaupun dalam pelaksanaannya 

masih terdapat beberapa kendala akibat faktor yang berada di luar kendali 

manajemen perusahaan. 

Berdasarkan uraian di atas yang akan diperinci pada bab-bab selanjutnya, 

dapat disimpulkan bahwa jika perusahaan menerapkan sistem informasi akuntansi 

penjualan secara memadai maka akan dapat menunjang kelancaran aktivitas 

penjualan. 
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