ABSTRAK

Salah satu aktivitas yang penting dalam perusahaan adalah aktivitas
penjualan, karena penjualan berhubungan langsung dengan kelangsungan hidup
perusahaan. Oleh karena itu pimpinan perusahaan memerlukan informasi yang akurat
mengenai penjualan tersebut agar pimpinan dapat mengambil keputusan dengan tepat
dalam waktu yang relatif singkat.

Berhasil tidaknya suatu perusahaan dalam mengembangkan perusahaan
tergantung bagaimana pihak manajemen dalam melaksanakan aktivitas perusahaan.
Dalam mengembangkan perusahaannya, terdapat masalah-masalah yang terjadi, baik
masalah internal maupun eksternal. Oleh karena itu, perusahaan harus mempunyai
suatu sistem informasi akuntansi penjualan yang memadai untuk mengatasi masalah-
masalah yang ada di dalam perusahaan sehingga peranan sistem informasi akuntansi
penjualan tersebut akan menjadi efektif dan efisien bagi perusahaan.

Hipotesis yang dibuat oleh penulis adalah apabila sistem informasi
akuntansi penjualan dilaksanakan dengan baik, maka akan berpengaruh
terhadap efektivitas penjualan. Berdasarkan hipotesis diatas, maka penulis
menyusun skripsi ini dengan judul “Pengaruh Sistem Informasi Akuntansi
Penjualan Dalam Upaya Mencapai Efektivitas Penjualan”.

Metoda penelitian yang digunakan oleh penulis adalah metoda empirik yaitu
metoda penelitian yang dilakukan untuk menggambarkan, menjelaskan persoalan,
dengan mengumpulkan informasi faktual mengenai hubungan-hubungan yang
dihipotesiskan, yang dapat dipakai untuk menentukan apakah suatu gambaran tertentu
tentang suatu persoalan adalah benar. Pengolahan data dilakukan dengan metode
regresi linear sederhana.

Untuk mengolah data yang didapat, penulis menggunakan program SPSS
11,5. Analisis ini menghasilkan tingkat signifikansi sebesar 0,002. Oleh karena 0,002
lebih kecil dari 0,05, maka Ho dapat ditolak. Selanjutnya dari hasil statistik t hitung
ternyata lebih besar daripada statistik t tabel (3,483 > 1,6991), maka Ho dapat ditolak,
dalam arti Hi tidak dapat ditolak

Kesimpulan yang didapat adalah sistem informasi akuntansi penjualan yang
telah diterapkan oleh perusahaan berpengaruh terhadap efisiensi dan efektivitas
penjualan baik tunai maupun kredit karena Ho dapat ditolak dan Hi tidak dapat
ditolak.
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ABSTRAK

Salah satu aktivitas yang penting dalam perusahaan adalah aktivitas
penjualan, karena penjualan berhubungan langsung dengan kelangsungan hidup
perusahaan. Oleh karena itu pimpinan perusahaan memerlukan informasi yang akurat
mengenai penjualan tersebut agar pimpinan dapat mengambil keputusan dengan tepat
dalam waktu yang relatif singkat.

Berhasil tidaknya suatu perusahaan dalam mengembangkan perusahaan
tergantung bagaimana pihak manajemen dalam melaksanakan aktivitas perusahaan.
Dalam mengembangkan perusahaannya, terdapat masalah-masalah yang terjadi, baik
masalah internal maupun eksternal. Oleh karena itu, perusahaan harus mempunyai
suatu sistem informasi akuntansi penjualan yang memadai untuk mengatasi masalah-
masalah yang ada di dalam perusahaan sehingga peranan sistem informasi akuntansi
penjualan tersebut akan menjadi efektif dan efisien bagi perusahaan.

Hipotesis yang dibuat oleh penulis adalah apabila sistem informasi
akuntansi penjualan dilaksanakan dengan baik, maka akan berpengaruh
terhadap efektivitas penjualan. Berdasarkan hipotesis diatas, maka penulis
menyusun skripsi ini dengan judul “Pengaruh Sistem Informasi Akuntansi
Penjualan Dalam Upaya Mencapai Efektivitas Penjualan”.

Metoda penelitian yang digunakan oleh penulis adalah metoda empirik yaitu
metoda penelitian yang dilakukan untuk menggambarkan, menjelaskan persoalan,
dengan mengumpulkan informasi faktual mengenai hubungan-hubungan yang
dihipotesiskan, yang dapat dipakai untuk menentukan apakah suatu gambaran tertentu
tentang suatu persoalan adalah benar. Pengolahan data dilakukan dengan metode
regresi linear sederhana.

Untuk mengolah data yang didapat, penulis menggunakan program SPSS
11,5. Analisis ini menghasilkan tingkat signifikansi sebesar 0,002. Oleh karena 0,002
lebih kecil dari 0,05, maka Ho dapat ditolak. Selanjutnya dari hasil statistik t hitung
ternyata lebih besar daripada statistik t tabel (3,483 > 1,6991), maka Ho dapat ditolak,
dalam arti Hi tidak dapat ditolak

Kesimpulan yang didapat adalah sistem informasi akuntansi penjualan yang
telah diterapkan oleh perusahaan berpengaruh terhadap efisiensi dan efektivitas
penjualan baik tunai maupun kredit karena Ho dapat ditolak dan Hi tidak dapat
ditolak.

Keyword : sistem informasi akuntansi penjualan dan efektivitas penjualan.
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