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BAB VI 

ASPEK KEUANGAN 

Penulis telah membahas segala aspek yang dibutuhkan dalam  bisnis susu 

racik MAMI, maka pada bagian yang terakhir yaitu adalah aspek keuangan, 

penulis akan menjelaskan beberapa point yaitu kebutuhan dana, sumber dana, 

proyeksi laba rugi, proyeksi arus kas dan nilai kelayakan investasi yang 

berpengaruh penting terhadap keberlangsungan bisnis susu racik MAMI. 

6.1 Kebutuhan Dana 

Dalam bab ini penulis akan menjelaskan mengenai apa saja yang 

dibutuhkan dalam menjalankan bisnis ini  yaitu seperti peralatan, perlengkapan 

tambahan dan bahan baku yang digunakan untuk meningkatkan hasil produksi 

atau mempercepat proses produksi. Ada juga biaya lain-lain yang bukan termasuk 

dalam keduanya. Berikut adalah kebutuhan dana dari MAMI yaitu: 

Tabel 6. 1 Kebutuhan Dana

 

Nama barang Tipe barang  Harga satuan Jumlah  Total  

Sewa gedung 3x3 m Rp30.000.000 1 Rp30.000.000

Dekorasi Dekorasi booth Rp2.500.000 1 Rp2.500.000

Rp32.500.000

Blender
Philips viva collection blender 

HR2157/90
 Rp        792.000 2  Rp     1.584.000 

Kulkas (Display Cooler 

Showcase)

Showcase SCN 181 3 Rak 

200 L
 Rp     3.030.000 1  Rp     3.030.000 

Cooler Box
LION STAR I-15 Marina 

Cooler Box 6 S 5.5
 Rp        150.000 1  Rp        150.000 

Timbangan  Digital
Timbangan dapur digital kue 

makanan
 Rp        147.000 2  Rp        294.000 

Kompor Rinnai R1-522C  Rp        280.900 1  Rp        280.900 

Sealer 220x275x480mm  Rp     1.750.000 2  Rp     3.500.000 

Panci
Supra Stainless Stockpot Set 

Panci [2 pcs/ 8 & 12 Qt]
 Rp        173.100 2  Rp        346.200 

Printer Bluetooth EPPOS EP5807  Rp        689.000 1  Rp        689.000 

Kursi kursi café  Rp        144.000 4  Rp        576.000 

 Rp   10.450.100 

Botol  Simple Syrup Ukuran 750ml  Rp          75.000 1  Rp          75.000 

Toples Kaca Ukuran 1000ml atau 1 liter  Rp          22.500 3  Rp          67.500 

Sendok Es Stainless  Rp          18.500 2  Rp          37.000 

Sendok Makan Sendok makan 1lusin  Rp          12.000 1  Rp          12.000 

Lap Lap meja untuk dapur dan  Rp            5.000 12  Rp          60.000 

Botol + Pompa Botol syrup  Rp          78.500 2  Rp        157.000 

Botol Sabun Cuci Piring Botol sabun cuci piring ukuran  Rp            8.000 2  Rp          16.000 

Trident Bar Spoon 23cm trident bar spoon  Rp          37.500 2  Rp          75.000 

Pengaduk Stainless Pengaduk susu ukuran besar  Rp            3.999 2  Rp            7.998 

Pengaduk Kayu Pengaduk kayu ukuran  Rp            5.000 2  Rp          10.000 

Kotak Topping/ 

Topples

Topples ukuran 2liter plastic 

bening
 Rp            8.000 3  Rp          24.000 

 Rp        541.498 

 Rp   43.491.598 

TOTAL PERLENGKAPAN PERTAHUN

AKTIVA TETAP

AKTIVA LANCAR

TOTAL BIAYA PERALATAN

1. BIAYA PERALATAN

2. BIAYA PERLENGKAPAN

Total

TOTAL KEBUTUHAN DANA
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Sumber:  Perhitungan penulis (2019) 

 

Jadi untuk dapat menjalankan  bisnis ini penulis membutuhkan dana sebesar      

Rp 43.334.598  Selanjutnya  penulis juga perlu melakukan perhitungan 

penyusutan setiap peralatan produksi yang dibutuhkan, perhitungan penyusutan 

untuk peralatan produksi dari bisnis MAMI yaitu sebagai berikut: 

Penyusutan = Nilai perolehan -  Nilai sisa 

                                   Tahun 

 

Penyusutan = Rp 10.450.100 – Rp 2.000.000 

    5 

 

Penyusutan = Rp 1.690.020 

 

 

6.2 Sumber Dana 

Sumber dana dari bisnis ini didapatkan  dari tabungan pribadi sebesar Rp 

30.715.200  dan sisanya meminjam kepada bank  dengan total kebutuhan dana 

yaitu sebesar Rp 43.334.598 

6.3 Proyeksi Neraca 

Neraca adalah laporan keuangan yang terdiri dari posisi harta, utang, dan modal 

perusahaan pada saaat tertentu  (Kasmir, 2003). Jadi neraca adalah ringkasan 

posisi keuangan perusahaan pada tanggal tertentu yang menunjukkan total aktiva 

Botol  Simple Syrup Ukuran 750ml  Rp          75.000 1  Rp          75.000 

Toples Kaca Ukuran 1000ml atau 1 liter  Rp          22.500 3  Rp          67.500 

Sendok Es Stainless  Rp          18.500 2  Rp          37.000 

Sendok Makan Sendok makan 1lusin  Rp          12.000 1  Rp          12.000 

Lap Lap meja untuk dapur dan  Rp            5.000 12  Rp          60.000 

Botol Sabun Cuci Piring Botol sabun cuci piring ukuran  Rp            8.000 2  Rp          16.000 

Trident Bar Spoon 23cm trident bar spoon  Rp          37.500 2  Rp          75.000 

Pengaduk Stainless Pengaduk susu ukuran besar  Rp            3.999 2  Rp            7.998 

Pengaduk Kayu Pengaduk kayu ukuran  Rp            5.000 2  Rp          10.000 

Kotak Topping/ 

Topples

Topples ukuran 2liter plastic 

bening
 Rp            8.000 3  Rp          24.000 

 Rp        384.498 

 Rp   43.334.598 TOTAL KEBUTUHAN DANA

TOTAL PERLENGKAPAN PERTAHUN

2. BIAYA PERLENGKAPAN
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dengan total kewajiban ditambah total ekuitas pemilik. Berikut adalah proyeksi 

neraca MAMI sebagai berikut: 

Tabel 6. 2 Proyeksi Neraca 

 

Sumber:  Perhitungan penulis (2019) 

 

6.4 Proyeksi Laba Rugi 

Neraca adalah laporan keuangan yang terdiri dari posisi harta, utang, dan 

modal perusahaan pada saaat tertentu (Kasmir, 2003). Berikut adalah laporan laba 

rugi dari bisnis MAMI sebagai berikut:  

Tabel 6. 3 Proyeksi Laba Rugi 

 

Sumber:  Perhitungan penulis (2019) 

 

 

Kas 4.200.000Rp          Utang usaha 37.534.598Rp     

Perlengkapan 384.498Rp              

Total aktiva lancar 4.584.498Rp          Total passiva 37.534.598Rp     

Sewa bangunan 30.000.000Rp        

Dekorasi 2.500.000Rp          10.000.000Rp     

Peralatan 10.450.100Rp        

Total aktiva tetap 42.950.100Rp        Total ekuitas 47.534.598Rp     

Total aktiva 47.534.598Rp        Total passiva 47.534.598Rp     

Modal

AKTIVA PASIVA

AKTTIVA LANCAR UTANG

AKTIVA TETAP EKUITAS

Penjualan 233.000.000Rp        256.300.000Rp                281.980.000Rp               

Hpp total 49.468.600Rp           51.942.030Rp                  54.539.132Rp                 

Laba kotor 183.531.400Rp        204.357.970Rp                227.440.869Rp               

Listrik 3.843.720Rp             4.035.906Rp                     4.237.701Rp                   

Gas 252.000Rp                 264.600Rp                        277.830Rp                       

Bensin 3.600.000Rp             3.780.000Rp                     3.969.000Rp                   

Gaji karyawan 91.000.000Rp           95.550.000Rp                  100.327.500Rp               

pulsa internet 1.200.000Rp             1.260.000Rp                     1.323.000Rp                   

biaya penyusutan 1.690.020Rp             1.690.020Rp                     1.690.020Rp                   

Total biaya 101.585.740Rp        106.580.526Rp                111.825.051Rp               

Laba bersih 81.945.660Rp           97.777.444Rp                  115.615.818Rp               

Penjualan

Biaya biaya
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6.5 Proyeksi Arus Kas 

Arus Kas merupakan laporan yang menggambarkan uang yang masuk ke 

perusahaan dan jenis dari pemasukan tersebut. Arus Kas juga menggambarkan 

uang yang keluar dari perusahaan dan jenis pengeluaran tersebut (Kasmir, 2003). 

Berikut adalah proyeksi arus kas dari bisnis MAMI sebagai berikut: 

Tabel 6. 4 Proyeksi Arus Kas 

 

Sumber:  Perhitungan penulis (2019) 

 

6.6 Penilaian Kelayakan Investasi 

Menurut Suliyanto (2010: 195), penilaian kelayakan investasi didasarkan pada 

aliran kas (cash flow) dan bukan pada keuntungan.  

Pada dasarnya metode penilaian kelayakan investasi tersebut akan diuraikan pada 

4 perhitungan kelayakan Investasi yaitu 

1. Net Present Value (NPV) 

2.  Internal Rate of Return (IRR) 

3.  Payback Period  

4. Profitability Index 

Cash Inflow 233.000.000Rp 256.300.000Rp 281.980.000Rp 

Cash Outflow 149.364.320Rp 156.832.536Rp 164.674.163Rp 

Keuntungan 83.635.680        99.467.464        117.305.838      

Pajak (0,5%) 418.178Rp        497.337Rp        586.529Rp        

biaya penyusutan 1.690.020Rp           1.690.020Rp           1.690.020Rp           

ARUS KAS BERSIH (NET 

CASH FLOW)
84.907.522Rp   100.660.147Rp 118.409.328Rp 

PAJAK

Keuntungan sesudah kena pajak 83.217.502Rp   98.970.127Rp   116.719.308Rp 

Tahun 2019KETERANGAN Tahun 2020 Tahun 2021
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Berikut adalah perhitungan kelayakan Investasi dari bisnis MAMI sebagai 

berikut: 

1. Net Present Value (NPV) 

Net Present Value adalah ukuran dari berapa banyak nilai yang diciptakan 

dengan melakukan suatu investasi (Stephen, 2015) jadi selisih antara nilai 

sekarang dari arus kas yang masuk dengan nilai sekarang dari arus kas yang 

keluar pada periode waktu tertentu.  

Tabel 6. 5 Net Present Value 

 

Sumber:  Perhitungan penulis (2019) 

 

Nilai NPV yang positif (NPV > 0) menunjukan bahwa penerimaan lebih 

besar dibandingkan dengan nilai yang diinvestasikan sedangkan nilai NPV negatif 

(NPV < 0) menandakan penerimaan lebih kecil dibandingkan dengan pengeluaran 

atau akan mengalami kerugian pada investasinya setelah mempetimbangkan Nilai 

waktu uang (Time Value of Money). Namun apabila hasil perhitungan NPV adalah 

nol atau NPV = 0, maka artinya investasi atau pembelian tersebut hanya balik 

modal (tidak untung dan tidak rugi). Semakin besar angka positifnya, semakin 

besar penerimaan yang bisa didapatkan oleh perusahaan.   

Dari tabel 6.6 tersebut menjelaskan bahwa NPV dari bisnis MAMI sebesar 

Rp 205.849.943 maka bisnis MAMI layak untuk dijalankan 

Tahun Operational cash flow 10%  Present value

1 84.907.522Rp               0,909090909 77.188.656Rp     

2 100.660.147Rp             0,826446281 83.190.204Rp     

3 118.409.328Rp             0,751314801 88.962.681Rp     

Total present value 249.341.541Rp   

Initial investment 43.491.598Rp     

NVP

NPV 205.849.943Rp   
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2. Internal Rate of Return (IRR) 

Metode Internal Rate of Return (IRR) adalah Tingkat diskonto NPV dari suatu 

investasi  sama dengan nol. Berarti IRR adalah tingkat bunga yang menjadikan 

jumlah nilai bersih pada saat itu dalam aliran kas pada bagian proyek tertentu 

sama dengan nol. Karena bisnis susu racik MAMI adalah bisnis yang baru akan 

dijalankan maka bisnis ini tidak menggunakan perhitungan IRR. 

3. Payback Period  

Menurut Umar (2008: 197) payback period adalah suatu periode yang diperlukan 

untuk menutup kembali pengeluaran investasi (initial cash investment) dengan 

menggunakan aliran kas, payback period merupakan rasio antara initial cash 

investment dengan cash inflow-nya yang hasilnya merupakan satuan waktu. 

Rumus yang digunakan untuk menghitung Payback Period (PP) adalah 

sebagai berikut: 

Tabel 6. 6 Payback Period 

 

Sumber:  Perhitungan penulis (2019) 

 

 

Payback Period (PP) = 1 𝑡𝑎ℎ𝑢𝑛 + (
−(−43.334.598)

84.907.522
) 

             = 0,51 

             = 0.51 X 12 bulan = 6,12 bulan 

TAHUN NCF PAYBACK AWAL Tahun

INVESTASI AWAL -43.334.598 -43.334.598 0

TAHUN 2019 84.907.522 41.572.924 1

TAHUN 2020 100.660.147 142.233.070 2

TAHUN 2021 118.409.328 260.642.398 3
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Jadi Payback Period untuk bisnis MAMI adalah dalam jangka waktu 6, 12 

bulan. 

4. Profitability Index (PI) 

Berikut ini adalah perhitungan menggunakan profitability index  dalam kelayakan 

investasi dari bisnis susu racik MAMI yaitu : 

Profitability Index (PI) = 
𝑇𝑜𝑡𝑎𝑙 𝑃𝑟𝑒𝑠𝑒𝑛𝑡 𝑣𝑎𝑙𝑢𝑒 dari 𝑁𝑒𝑡 𝐶𝑎𝑠ℎ 𝐹𝑙𝑜𝑤

𝐼𝑛𝑖𝑡𝑖𝑎𝑙 𝐼𝑛𝑣𝑒𝑠𝑡𝑚𝑒𝑛𝑡
 

     = 
Rp 233.746.629

𝑅𝑝 43.334.598
 

     = 5,3939955552 

 

Berdasarkan hasil perhitungan profitability index di atas, dapat disimpulkan 

bahwa bisnis MAMI layak untuk dijalankan karena profitability index  sebesar 

5,3939955552 > 1. 
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PENUTUP 

 

Dari semua penjelasan yang telah dijabarkan sebelumnya, bisnis ini memiliki 

prospek yang cukup menjanjikan, karena pada dasarnya mayoritas masyarakat 

pada umumnya membutuhkan asupan gizi protein seperti susu. Sarapan pagi 

adalah kegiatan yang sering dilewati oleh masyarakat yang memiliki kegiatan 

yang padat. masyarakat melewati sarapan pagi karena banyaknya kendala seperti 

tidak ada waktu untuk sarapan karena berbagai macam kegiatan. Jadi MAMI 

berusaha untuk memecahkan masalah tersebut dengan membuat produk pengganti 

sarapan yang praktis bahkan bisa dibawa kapapun dan disimpan selama 3 hari. 

 Selain itu banyaknya pesaing produk susu, MAMI berusaha untuk 

membuat sesuatu hal yang berbeda dengan membuat susu racik yang memiliki 

berbagai macam varian rasa dan ditambah topping yang akan disukai oleh 

berbagai kalangan.  Produk yang MAMI tawarkan memiliki harga yang 

terjangkau dengan rentang harga Rp 15.000- Rp 23.000 perbotolnya. Strategi 

pemasaran yang digunakan oleh MAMI saat ini yaitu menggunakan Pre-order 

namun kedepannya MAMI akan membuka Bazar atau booth. Promosi yang 

dilakukan oleh MAMI yaitu dengan melakukan promosi seperti kupon dan 

discount, serta periklanan di sosial media seperti Instagram 

 Penulis telah menjelaskan kelayakan bisnis MAMI ini, MAMI layak untuk 

dijalankan dapat dilihat pada aspek keuangan dalam bagian kelayakan investasi, 

Penulis berharap dengan adanya  produk susu racik MAMI maka dapat memenuhi 

kebutuhan akan sarapan pagi di masyarakat. 

 


