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BAB V 

KESIMPULAN DAN SARAN 

 

5.1 Kesimpulan 

Berdasarkan hasil penelitian yang sudah dilakukan, dapat ditarik 

kesimpulan mengenai peranan controller dalam pengendalian penjualan guna 

menunjang efektivitas penjualan adalah sebagai berikut: 

1.   Controller dalam pengendalian penjualan pada PT Jusindo 

Sumberprakarsa berdasarkan hasil persentase yaitu sangat berperan dalam 

pengendalian penjualan. Controller mampu untuk memenuhi beberapa kualifikasi 

sebagai controller yang baik. Mulai dari memenuhi dasar teknis mengenai 

praktik-praktik akuntansi yang baik berdasarkan prinsip-prinsip akuntansi, 

mengetahui apa yang menjadi kekuatan dalam perusahaan dan kelemahan yang 

terjadi dalam perusahaan langsung mengambil tindakan yang cepat untuk 

menghindari kesalahan yang akan terjadi, dan memiliki kemampuan 

berkomunikasi yang baik dengan semua tingkat manajemen perusahaan yang 

mampu untuk menyertakan ide-ide menarik dan mampu untuk menggerakan 

bawahannya untuk lebih giat lagi. 

2. Controller pada PT Jusindo Sumberprakarsa mampu menerapkan fungsi 

controller secara normatif dengan memenuhi fungsi perencanaan, fungsi 

pengendalian, fungsi pelaporan, fungsi akuntansi, dan fungsi tanggungjawab 

lainnya. 
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3. Controller pada PT Jusindo Sumberprakarsa sangat berkontribusi dalam 

pengendalian penjualan. Pada hasil kuesioner, controller mampu berperan atau 

berkontribusi untuk menetapkan standar penjualan yang tepat untuk membantu 

manajemen untuk mencapai tujuan serta mampu menganalisa dengan tepat 

mengenai prestasi pelaksanaan penjualan yang kemudian akan didiskusikan 

bersama manajemen. 

4. Efektivitas Penjualan 

Controller pada PT Jusindo Sumberprakarsa sangat berperan dalam efektivitas 

penjualan. Pada hasil kuesioner controller mampu untuk mengawasi jalannya 

perusahaan terutama pada aktivitas penjualan, sehingga perusahaan menjadi 

terarah dan mencapai target penjualan perusahaan, persentase efektivitas 

penjualan. Target dan realisasi penjualan pada PT Jusindo Sumberprakarsa selalu 

mencapai diatas 100 persen walaupun memiliki sedikit penurunan untuk tahun 

selanjutnya, namun dapat dikatakan efektif. 

 

5.2 Saran 

  Berdasarkan hasil penelitian pada PT Jusindo Sumberprakarsa penulis 

memberikan saran yaitu: 

1. Pada penelitian penulis yang berjudul peranan controller dalam 

pengendalian penjualan guna menunjang efektivitas penjualan pada PT Jusindo 

Sumberprakarsa, penulis memberikan saran untuk perusahaan yaitu untuk 

menerapkan sistem anggaran karena perusahaan masih menerapkan sistem target 
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dan diharapkan untuk terus meningkatkan daya promosi untuk penjualan lokal 

agar terus meningkatnya efektivitas penjualan perusahaan. 


