ABSTRAK

Pembuatan dari analisis pengembangan bisnis PT Arata Jaya Mandiri “Rancaekek”
ini adalah untuk mengetahui apakah pengembangan bisnis yang direncanakan oleh
penulis ini layak atau tidak untuk dijalankan. Penulis berencana untuk membenahi
outlet-outlet yang masih harus dibenahi karena masih melanggar peraturan. Setelah
outlet-outlet yang ada sudah selesai dibenahi maka penulis berencana untuk
melakukan pengembangan usaha. Terdapat 4 wilayah yang dapat perusahaan
jangkau untuk melakukan penambahan outlet, daerah tersebut adalah Cicalengka,
Rancaekek, Nagreg dan Majalaya. Pengembangan usaha ini dimulai dari
pengambahan outlet, dengan memiliki target pengembangan outlet sampai
perusahaan memiliki outlet-outlet di wilayah penjualan sebanyak +600-650 outlet.
Dengan adanya penambahan outlet ini juga, penulis berharap adanya
pengembangan dari pendapatan perusahaan. Ada beberapa hal yang harus
dilakukan penulis untuk memenuhi rencana pengembangan bisnis ini. Seperti
halnya menambah 4 buah chest frezzer, 1 buah motor, 1 buah tas motor, 1 buah
mobil pendingin, dan 10 buah cool pack. Peralatan tersebut dibutuhkan perusahaan
untuk membantu proses pengembangan yang direncanakan oleh penulis, karena
dengan begitu perusahaan dapat mengirim barang lebih banyak setiap harinya, dan
juga dapat menyimpan persediaan barang yang lebih banyak. Perusahaan juga
membutuhkan penambahan karyawan seperti sales, untuk membantu perluasan
daerah yang telah direncanakan. Tentunya analisis pengembangan bisnis ini sudah
penulis perhitungkan dengan menggunakan perhitungan NPV, PP, dan PI
berdasarkan data yang dimiliki oleh perusahaan.

Kata-kata kunci: pengembangan bisnis dan outlet
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ABSTRACT

The creation of PT Arata Jaya Mandiri's business development analysis
"Rancaekek" is to find out whether the business development planned by this author
is feasible or not to run. The author plans to fix outlets that still have to be fixed
because they still breaking the rules. After the outlet is finished then the author
plans to do business development. There are 4 areas that companies can reach to
add outlets, the area is Cicalengka, Rancaekek, Nagreg and Majalaya. This
business development starts from the addition of outlets, with a target of outlet
development until the company has outlets in the sales area of + 600-650 outlets.
With the addition of this outlet, the author hopes the development can increase the
company's revenue. There are several things that the writer must do to fulfill this
business development plan. As well as adding 4 chest frezzer, 1 motorcycle, 1
motorcycle bag, 1 car cooler, and 10 cool packs. The equipment is needed by the
company to assist the development process planned by the author, because
therefore the company can send more items every day, and also can store more
inventory of items. The company also needs additional employees such as sales, to
help expand the planned area. Of course, this business development analysis is
already calculated by the author by using the calculation of NPV, PP, and PI based
on data owned by the company.

Keywords: business development and outlet
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