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BAB 6. SIMPULAN DAN SARAN 

Setelah melaksanakan penelitian tentang Sistem Informasi Penjualan 

Dan Pembelian Pada PT Karya Paltex Jaya serta hasil pembahasan yang 

penulis uraikan pada bab-bab sebelumnya, maka pada bab ini dapat ditarik 

kesimpulan dan saran yang diharapkan berguna dan bermanfaat untuk 

penelitian selanjutnya. Adapun simpulan dan saran dari penelitian ini, yaitu:  

6.1 Simpulan 

Aplikasi untuk mengolah data terdapat pengolahan berupa data 

master yang dapat mengelola data barang, bahan baku, Pembelian bahan 

baku, penjualan barang, produksi barang, dan juga penilaian terhadap 

kinerja karyawan. Dan juga penilaian DSS terhadap kinerja karyawan dapat 

difungsikan juga untuk promosi naik jabatan. 

Dari hasil analisis diatas dapat diambil kesimpulan mengenai 

pengembangan aplikasi Sistem Informasi Penjualan Dan Pembelian Pada 

PT Karya Paltex Jaya, antara lain: 

Sebelum menggunakan program : 

1. Input data masih secara manual. 

2. Pencarian data barang yang sangat memakan waktu. 

3. Sulitnya mengetahui data stok barang dan bahan baku yang 

dimiliki saat ini. 

4. Laporan Penjualan dan Pembelian masih ada kekurangan 

dalam pembuatannya. 

Setelah Menggunakan program: 

1. Input data menggunakan system. 

2. Pencarian data barang dan bahan baku dapat dilakukan 

dengan menggunakan system. 

3. Data Stok barang dapat dilihat dari system 

4. Laporan yang diambil langsung dari database. 
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6.2 Saran 

Berdasarkan simpulan diatas penulis mencoba memberikan beberapa 

saran dengan harapan dapat memberikan manfaat untuk pengembangan 

aplikasi di masa yang akan datang, antara lain: 

1. Perlu ditingkatkan kembali keamanan data agar informasi-

informasi dapat terjaga dengan baik. 

2. Perlu ditingkatkannya kembali ketelitian dalam penginputan data 

yang akan dimasukkan ke system. 

3. Dari aplikasi yang telah saya buat dapat juga dikembangkan untuk 

pembuatan akuntansi. 

4. Di samping itu juga dapat dibuat data untuk pengiriman barang 

terhadap customer. 

 

 

 

 

 

 


