BABYV

KESIMPULAN DAN SARAN

5.1 Kesimpulan
Dari hasil penelitian dapat disimpulkan bahwa :

1. Hasil perhitungan tingkat volume penjualan yang dicapai dalam yard :

Berdasarkan Jenis
Kain Polyester merek Kain Polyester merek
KONDISI Sifon Bessway

BEP (yard) BEP (yard)
BEP periode 1 Jan'05-30 Sept '05 2.474.569,17 1.601.191,82
Pengaruh perubahan biaya variabel 2.920.162,99 1.889.517,23
Pengaruh perubahan biaya tetap 2.818.687,73 1.823.856,76
Pengaruh perubahan harga 2.138.673,60 1.383.847,62

Dari tabel di atas dapat dilihat bahwa volume penjualan yang dicapai
perusahaan pada periode 1 Januari 2005 sampai 30 September 2005 untuk kain
polyester merek sifon adalah 2.474.596,17 yard dan untuk kain polyester merek
bessway adalah 1.601.191,82 yard. Jika biaya tetap dan biaya variabel naik maka
volume penjualan yang dicapai perusahaan akan naik. Tetapi jika harga naik maka

volume penjualan yang dicapai perusahaan akan turun.
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2. Hasil perhitungan tingkat volume penjualan yang dicapai dalam rupiah :

KONDISI

Berdasarkan Jenis

Kain Polyester merek
Sifon

Kain Polyester merek
Bessway

BEP(Rp)

BEP(Rp)

BEP periode 1 Jan'05-30 Sept '05

Rp 10.393.190.511,70

Rp 8.646.435.803,78

Pengaruh perubahan biaya variabel

Rp 12.264.684.547,20

Rp10.203.393.026,50

Pengaruh perubahan biaya tetap

Rp 11.838.488.445,40

Rp 9.848.826.521,78

Pengaruh perubahan harga

Rp 8.982.429.106,65

Rp 7.472.777.155,88

Dari tabel di atas dapat dilihat bahwa volume penjualan yang dicapai

perusahaan periode 1 Januari 2005 sampai 30 September 2005 untuk kain

polyester merek sifon adalah Rp 10.393.190.511,70 sedangkan untuk kain

polyester merek bessway adalah Rp 8.646.435.803,78. Jika biaya tetap dan biaya

variabel naik maka volume penjualan yang dicapai perusahaan akan naik. Tetapi

jika harga naik maka volume penjualan yang dicapai perusahaan akan turun.

3. Berdasarkan rencana penjualan tahun 2005 untuk kain polyester dengan merek

sifon, batas maksimal volume penjualan yang direncanakan boleh turun agar

perusahaan tidak mengalami kerugian adalah 60,10% dari penjualan yang

dianggarkan. Sedangkan untuk kain polyester merek bessway, batas maksimal

volume penjualan yang direncanakan boleh turun agar perusahaan tidak

mengalami kerugian adalah 61,88% dari penjualan yang dianggarkan.
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5.2 Saran
Berdasarkan kesimpulan yang telah penulis kemukakan, maka penulis
mencoba untuk memberikan beberapa saran yang diharapkan dapat dimanfaatkan
oleh perusahaan, yaitu :
1. Perusahaan data melakukan efisiensi terhadap biaya yang dilakukan baik biaya
variabel maupun biaya tetap dan juga diharapkan dapat memperhatikan agar
penekanan biaya tersebut tidak mempengaruhi kualitas produk (terutama tidak

mengurangi kualitas produk) dan tidak mengurangi volume penjualannya.
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