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ABSTRAK 
 
 

Perekonomian di Indonesia pada saat sekarang ini masih berjalan dengan 
berbagai ketidakpastian yang menyebabkan masa depan suatu bisnis juga tidak 
menentu arahnya. Persaingan dalam dunia usaha semakin ketat dari waktu ke waktu. 
Hal ini menyebabkan perusahaan harus memikirkan berbagai langkah dan strategi 
yang tepat untuk tetap dapat bertahan dalam bisnisnya dan dapat berkembang dalam 
persaingan yang ada. Salah satunya adalah dengan mempertahankan pelanggan dan 
melakukan usaha untuk memperbanyak jumlah pelanggan yang dimilikinya. 

Untuk mempertahankan dan menarik pelanggan baru dapat dilakukan dengan 
melakukan penjualan secara kredit. Penjualan kredit yaitu penjualan dimana 
penyerahan barang dilakukan sekarang dan pembayarannya dilakukan dikemudian 
hari, sesuai dengan perjanjian yang telah disepakati oleh penjual dan pembeli. Piutang 
perlu dikelola dengan baik oleh perusahaan untuk menghindari kerugian yang dapat 
saja terjadi. Penjualan kredit yang dijalankan CV. TIRTO pada tahun 2003 yaitu 
sebesar 85.95 % dari total penjualan, pada tahun 2004 sebesar 90 % dan pada tahun 
2005 adalah sebesar 92.48 %. Dari data tersebut dapat diketahui bahwa penjualan 
yang dilakukan CV. TIRTO sebagian besar diduduki oleh penjualan kredit. Maka dari 
itu, pengelolaan piutang yang baik juga diperlukan supaya dana perusahaan tidak 
terlalu lama tertanam dalam piutang, karena dana tersebut dapat digunakan untuk 
keperluan perusahaan lainnya yang lebih berguna. 

Penulis mencoba melakukan penelitian yang bertujuan untuk menganalisa 
penjualan kredit yang dilakukan perusahaan, untuk mengetahui bagaimana pengaruh 
penjualan kredit terhadap likuiditas dan profitabilitas perusahaan selama tahun 2003 
hingga tahun 2005. Penelitian ini dilakukan dengan menghitung rasio likuiditas, rasio 
profitabilitas serta koefisien korelasi dan koefisien determinasi. 

Berdasarkan perhitungan diperoleh korelasi antara penjualan kredit dengan 
likuiditas perusahaan yaitu 0.951, hal ini berarti terdapat hubungan searah diantara 
kedua variabel tersebut. Dan koefisien determinasi sebesar 90.44 %, artinya 90.44 
likuiditas perusahaan dipengaruhi oleh penjualan kredit dan sisanya dipengaruhi oleh 
faktor-faktor  yang lain. Sehingga dapat disimpulkan bahwa penjualan kredit 
mempunyai pengaruh yang cukup besar terhadap likuiditas perusahaan. 

Sedangkan koefisien korelasi antara penjualan kredit dengan profitabilitas 
adalah 0.597, artinya terdapat hubungan yang kuat dan searah anatara kedua variabel 
tersebut. Dan koefisien determinasi yang diperoleh sebesar 35.64 %, artinya adalah 
35.64% profitabilitas perusahaan dipengaruhi oleh penjualan kredit dan sisanya 
dipengaruhi oleh faktor-faktor lain. Dari hasil tersebut, dapat disimpulkan bahwa 
penjualan kredit tidak terlalu berpengaruh terhadap profitabilitas perusahaan. 
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