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ABSTRAK 

 

 Penelitian dalam penulisan skripsi ini dilakukan pada PT Arta Boga 

Cemerlang, yang merupakan perusahaan distributor khusus produk-produk dari 

Orang Tua Group. Adapun tujuan dari penelitian ini adalah untuk mengetahui 

peranan sistem informasi akuntansi penjulan dalam meningkatkan efektivitas 

penjualan. 

 Pengujian korelasi dilakukan dengan melakukan penyebaran kuesioner 

terhadap karyawan-karyawan kantor yang terlibat baik secara langsung maupun 

tidak langsung dalam operasional perusahaan khususnya penjualan. adapun 

metode yang digunakan dalam penelitian ini adalah metode deskriptif kuantitatif, 

dengan menggunakan uji analisis regresi linier. Dua variabel uji adalah “Sistem 

Informasi Akuntansi” (Variabel independen) dan “Efektivitas Penjualan” 

(Variabel dependen). 

 Dari hasil observasi dan penelitian yang dilakukan, dapat ditarik 

kesimpulan bahwa sistem informasi akuntansi yang diterapkan perusahaan telah 

memadai. Sedangkan dari analisis uji korelasi yang dilakukan, diperoleh hasil 

bahwa pengendalian sistem informasi akuntansi penjualan pada PT Arta boga 

Cemerlang berperan positif dan kuat terhadap efektivitas penjualan. 
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