ABSTRAK

Perkembangan dunia usaha di Indonesia saat iniyebhabkan
perusahaan-perusahaan menghadapi persaingan yaagise&ketat dalam usaha
mereka mencapai tujuan, yaitu untuk mendapatkamdabesar-besarnya.

Salah satu unsur yang mempengaruhi perubahanpkedosahaan adalah
aktivitas penjualan kredit. Perlu diketahui bahwaévitas penjualan kredit tidak
hanya asal dilakukan. Aktivitas penjualan kreditusadilakukan dengan sistem
yang baik dan ditunjang dengan sistem pengendafitern yang baik pula.
Apabila ada hal yang salah terjadi pada aktivitagjyalan, misalnya adanya
perangkapan tugas dalam aktivitas penjualan knealta kemungkinan terjadinya
kecurangan di dalam perusahaan dapat terjadi. Kasatu bagian dalam
perusahaan menjalankan beberapa aktivitas yanguselya dikerjakan oleh
bagian lain. Hal inilah yang dapat mempengarula laérusahaan.

Berdasarkan pemikiran di atas, penulis melakukamnelitian mengenai
“Peranan Sistem Informasi Akuntansi Penjualan Kr&dlina Menunjang Sistem
Pengendalian Intern Perusahaan”. Dalam pembahaisakrigsi ini, penulis
melakukan analisis aktivitas penjualan kredit pRdaBina San Prima, Bandung.
Perusahaan ini merupakan perusahaan distributog ymergerak di bidang
penjualan obat-obatargw material, danconsumer product.

Metode penelitian yang digunakan untuk melakukanefiigan adalah
metode deskriptif analitis, yaitu suatu metode y&egtujuan menggambarkan
keadaan perusahaan atau melukiskan suatu peristista objek berdasarkan
faktor-faktor yang tampak, jelas dan nyata.

Berdasarkan hasil penelitian dan pembahasan yéaiy ddakukan, dapat
diketahui sistem pengendalian intern pada aktivipesjualan kredit dapat
mencegah terjadinya kecurangan akibat dari adaesengkapan tugas pada satu
bagian, adanya kejelasan dokumen diberikan ke bagiana, tidak adanya
keterlambatan pembayaran faktur dan adanya kefetagas dan tanggung jawab
dari masing-masing bagian.

Hasil penelitian dan pembahasan menunjukkan babvdapat beberapa
perangkapan tugas pada prosedur pengendalian iy#rg diterapkan atas
transaksi penjualan kredit yang dijalankan olehB#Ta San Prima. Oleh karena
itu penulis bermaksud untuk merancang sistem inksinakuntansi penjualan
kredit yang baru guna menunjang sistem pengendaliam perusahaan.

Kesimpulan yang didapat dengan adanya sistem iafsirakuntansi yang
baru adalah pembagian tugas dan alur dokumen pa@ng San Prima menjadi
lebih baik.

Kata Kunci: sistem informas akuntansi penjualan kredit,
kebijaksanaan penjualan kredit, dan sistem pengendalian intern penjualan
kredit perusahaan.
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