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BAB VI KESIMPULAN DAN SARAN 

 

 

         BAB VI mencakup kesimpulan yang didapatkan dari hasil analisis dan implementasi yang telah 

dilakukan serta saran yang bertujuan untuk kepentingan pengembangan aplikasi selanjutnya. 

6.1 Kesimpulan 

          Sistem aplikasi ini dibagi menjadi 2 (dua) hak akses, yaitu Admin dan User. Kesimpulan yang 

didapat setelah melakukan perancanangan dan implementasi aplikasi ini yaitu: 

1. Pengiriman laporan sales harian dilakukan secara mobile  melalui pesan singkat (sms) dengan 

mengikuti format pesan singkat laporan sales harian yang telah ditentukkan. Informasi mengenai 

format laporan juga bisa diperoleh cabang, dimana hal ini bertujuan untuk membantu PIC  

apabila lupa atau belum mengetahui format laporan sales harian. 

2. Pembuatan rekapitulasi cabang dan pegawai yang dihasilkan terbagi menjadi dua bagian, yaitu 

rekapitulasi berdasarkan total dana dan total rekening. Proses dalam membantu analisis 

perolehan sales harian yang dilakukan oleh aplikasi ini yaitu dengan menunjukkan grafik 

perolehan pada periode tertentu.  

3. Aplikasi ini mampu melakukan proses komparasi data sales harian dari area lain dengan cara 

mengunggah  detail data sales harian area dalam bentuk File Microsoft Excel. Hasil dari 

pengunggahan tersebut yaitu berupa grafik perolehan sales harian antar area pada periode 

tertentu.  

4. Laporan histori perolehan teringgi cabang dan pegawai berisi cabang dan pegawai yang 

memperoleh perolehan tertinggi baik berdasarkan total dana maupun total rekening di setiap 

harinya. Informasi perolehan tertinggi tersebut kemudian dikirimkan melalui pesan singkat (sms) 

ke seluruh cabang. Laporan ini dapat dikonversi menjadi File Microsoft Excel 

5. Aplikasi ini mampu memantau kedisiplinan setiap cabang dalam melaporkan laporan sales 

hariannya dengan melihat data keterlambatan. 
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6.2 Saran 

         Saran yang diperlukan untuk kepentingan pengembangan aplikasi laporan sales harian ini 

antara lain: 

1. Aplikasi ini dapat diimplementasikan di semua kantor Area, sehingga semua area mampu 

megelola laporan sales harian dengan lebih efektif dimana pengelolaan tersebut dibantu oleh 

fitur-fitur yang dibangun pada aplikasi ini. 

2. Terbukanya jaringan antar area dan cabang menjadi penting karena demi kemudahan 

pengaksesan aplikasi ini secara terpusat, sehingga semua cabang dan area mampu mengakses 

aplikasi ini. 

3. Pihak Area perlu membeli License dari aplikasi tambahan Visual GSM untuk penggunaan aplikasi 

tersebut dalam jangka waktu yang panjang. 

 


