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ABSTRAK 

 

Aktivitas penjualan dipilih untuk diperiksa karena aktivitas penjualan 

merupakan aktivitas yang sangat penting dalam suatu perusahaa. Dengan adanya 

aktivitas penjualan, perusahaan dapat memperoleh penghasilan yang dapat 

digunakan untuk mempertahankan keberadaannya serta mengembangkan 

usahanya. Perusahaan tidak akan memperoleh pemasukan bagi kegiatan 

operasionalnya apabila aktivitas penjualan perusahaan tidak dikelola dengan baik. 

Oleh karena itu, pihak manajemen dituntut agar dapat mengelola kegiatan 

perusahaan secara efektif. 

Perkembangan dalam dunia bisnis berjalan dengan pesat sehingga 

menimbulkan berbagai persaingan. Perusahaan dituntut untuk dapat mengelola 

kegiatan operasinya agar mampu bertahan. Perusahaan dapat meningkatkan 

efektivitas penjualan. Pihak manajemen dapat dibantu dengan adanya Sistem 

Informasi Akuntansi penjualan, yang dapat memberikan gambaran atas prosedur 

penjualan yang memadai bagi perusahaan dan unsur-unsur yang terkandung dalam 

Sistem Akuntansi itu sendiri dapat membantu perusahaan untuk dapat menerapkan 

Sistem Informasi Akuntansi yang memadai. Sistem Informasi Akuntansi 

penjualan dapat memberikan saran dan rekomendasi yang diharapkan dapat 

membantu manajemen dalam usaha meningkatkan efektivitas penjualan kredit 

perusahaan. 

Penulis melakukan penelitian langsung pada PD. Jaya Mahatama. Metode 

penyususnan skripsi yang dipakai adalah metode regresi linear sederhana, yaitu 

metode penelitian mengenai data yang terjadi karena pengaruh sebuah variable 

dan melibatkan dua variable utama yang sewajarnya mencari suatu cara 

bagaimana variable itu berhubungan.  Untuk menunjang analisis tersebut 

diperlukan data primer dan data sekunder. Data primer adalah data yang diperoleh 

melalui studi lapangan yang berhubungan dengan system informasi akuntansi 

penjualan, yaitu dengan melakukan observasi, penyebaran kuesioner, dan 

dokumentasi. Sedangkan data sekunder diperoleh dengan membaca dan 

mempelajari literatur yang berhubungan dengan masalah yang diteliti. 

Secara keseluruhan, penerapan system informasi akuntansi penjualan pada 

PD. Jaya Mahatama sudah diterapkan cukup memadai dan dapat berjalan baik. 

Sistem informasi akuntansi penjualan dinilai memiliki peranan pada pengelolaan 

efektivitas penjualan kredit perusahaan (besar peranan sistem informasi akuntansi 

penjualan terhadap efektivitas penjualan kredit sebesar 12%). Sistem informasi 

akuntansi penjualan berpengaruh terhadap efektivitas penjualan kredit sebesar 

0.042 atau 4.2%. Jadi, secara umum kinerja aktivitas penjualan PD. Jaya 

Mahatama cukup baik. Penulis memberikan beberapa saran dan rekomendasi yang 

dapat dipertimbangkan oleh pihak manajemen dalam usaha untuk meningkatkan 

efektivitas penjualan kredit perusahaan. 
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