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ABSTRAK 

 

Perusahaan industri merupakan salah satu perusahaan yang berusaha 

mempertahankan kelangsungan hidupnya dalam persaingan bisnis yang cukup tinggi. 

Pada umumnva perusahaan industri melakukan aktivitasnya untuk mewujudkan 

tujuan perusahaan. Salah satu aktivitas utama perusahaan dalam mewujudkan tujuan 

perusahaan untuk memperoleh laba yang maksimal adalah aktivitas penjualan. 

Subjek dalam penelitian ini adalah PT. Baru dan Rapih, merupakan 

perusahaan yang bergerak dalam bidang jasa printing dan embroidery,  yang 

berlokasi di Jalan Cibolerang No. 145,  Bandung. Data yang digunakan dalam 

penelitian ini diperoleh dengan teknik pengumpulan data dilakukan denganstudi 

lapangan melalui wawancara dan pengamatan langsung dan studi kepustakaan. 

Adapun metode penelitian yang digunakan adalah metode deskriptif analitis.  

Penjualan merupakan usaha pokok perusahaan dan transaksinya terjadi 

berulang-ulang serta nilai transaksi itu sangat materil, sehingga dapat disimpulkan 

bahwa perusahaan dagang perlu menggunakan sistem informasi akuntansi penjualan 

untuk menghindari kesalahan dan manipulasi atau penyelewengan-penyelewengan 

yang dapat terjadi didalam transaksi penjualan, baik penjualan tunai maupun 

penjualan kredit. Jadi jika terdapat masalah yang cukup serius yang tidak segera 

ditangani, akan berpengaruh secara langsung terhadap penurunan penjualan barang 

dan penerimaan pendapatan yang kesemuanya itu akan mengakibatkan kerugian pada 

perusahaan. Dalam kaitannya dengan penjualan, suatu sistem akuntansi penjualan 

yang disertai dengan aktivitas pengendalian yang memadai akan memungkinkan 

diterimanya pendapatan penjualan secara lengkap dan utuh. 

 

Kata kunci : Aktivitas Penagihan Piutang, Penjualan Kredit, Pengendalian 

Intern 
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