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ABSTRAK 

 

Sebagian organisasi berorientasi kepada pendapatan, dan memperoleh 

pendapatan melalui penjualan produk atau penyediaan jasa. Perusahaan tentunya 

memiliki beragam kebutuhan untuk menunjang berjalannya penjualan tersebut 

dengan baik. Beberapa kebutuhan itu antara lain sistem pengendalian intern penjualan 

yang memadai. Karena  sistem pengendalian intern yang lemah merupakan salah satu 

penyebab terjadinya resiko seperti hilangnya data, pencurian atau penggelapan aktiva, 

dan kecurangan lain yang dapat merugikan perusahaan. 

Penulis menggunakan metode deskriptif analitis dalam melakukan penelitian. 

Metode pengumpulan data dilakukan dengan penelitian lapangan yaitu dengan 

observasi, wawancara serta penelitian kepustakaan, yaitu dengan membaca dan 

mempelajari teori – teori yang berhubungan dengan siklus pendapatan dan system 

pengendalian intern penjualan kredit. 

Hasil penelitian yang diperoleh pemisahan tanggung jawab, sistem wewenang 

praktik yang sehat, dan karyawan yang kompeten di PT. Tritunggal Mulia Wisesa 

sudah sesuai dengan apa yang dikemukan dalam teori-teori system pengendalian 

intern. 

Berdasarkan hasil penelitian, dapat disimpulkan bahwa system pengendalian 

intern penjualan kredit pada PT. Tritunggal Mulia Wisesa cukup memadai. Hal ini 

dapat dilihat dari unsur pengendalian yang dilaksanakan telah sesuai dengan harapan 

perusahaan dan mengamankan kekayaan milik perusahaan. 

 

Kata Kunci : Sistem Pengendalian Intern atas Penjualan Kredit, Siklus 

Pendapatan 
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