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ABSTRACT 

 

 
Each organization will maintain all assets at its disposal to avoid the occurance of 

looses, fraud, theft, and all other illegal acts. One way to prevent all these things is to 

make the internal control of sales. Success or failure of an internal control of sales 

will be influenced by factors accounting information system sales, where the 

functions of each part of each other interrelated, and the division of tasks crucial. 

Based on the above, interested in research of PT.SARI-SARI, who have in multiplied 

duties, and functions. Implementation tasks are not performed in the appropriate 

section, it was resolved by the application of internal controls to improve the 

arrangements contained in the company. Documents and sales invoice have been 

well designed, so that the results of sales transaction can be trusted. List details of the 

number of order is the type of good ordered by customers. Ordered list is submitted 

to the marketing department to be authorized. Each document submitted to the 

administration to be archives, so there is a credible report.  

Based on the above analysis shows that sales of Accounting Information System and 

internal control sales are important to improving the problem of PT.SARI-SARI . 
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ABSTRAK 

 
Setiap organisasi akan menjaga semua asset yang dimilikinya untuk menghindari 

terjadinya kerugian, kecurangan, pencurian, dan segala tindak illegal lainnya. Salah 

satu cara untuk mencegah semua hal tersebut adalah dengan melakukan 

pengendalian internal penjualan. Berhasil tidaknya suatu pengendalian internal 

penjualan akan dipengaruhi oleh faktor penerapan sistem informasi akuntansi 

penjualan, dimana fungsi tiap bagian satu dengan yang lain saling bersangkutan, dan 

pembagian tugas sangat berperan penting.  

Berdasarkan pemikiran diatas, penulis tertarik untuk melakukan penelitian di PT. 

SARI – SARI, yang memiliki masalah dalam perangkapan tugas, dan fungsi. 

Pelaksanaan tugas yang dilakukan tidak pada bagian yang sesuai, hal ini diatasi 

dengan penerapan pengendalian internal untuk memperbaiki susunan yang terdapat 

dalam perusahaan. Dokumen dan faktur penjualan telah dirancang dengan baik 

sehingga hasil dari transaksi penjualan dapat dipercaya. Daftar pesanan merupakan 

perincian jumlah, jenis barang yang dipesan oleh konsumen. Daftar pesanan ini 

diserahkan ke bagian pemasaran untuk diotorisasi. Setiap dokumen diserahkan ke 

bagian administrasi untuk dijadikan arsip, sehingga terdapat laporan yang dipercaya.  

Berdasarkan hasil analisa diatas terlihat bahwa Sistem Informasi Akuntansi 

Penjualan dan Pengendalian Internal Penjualan berperan penting dalam memperbaiki 

perangkapan tugas pada PT.SARI-SARI. 

  

Kata kunci : Sistem Informasi Akuntansi Penjualan, Pengendalian Internal  
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