ABSTRACT

The purpose of this research is first, knowing the application of accounting information
systems of credit sales at the company by comparing the company's credit sales
procedure with the existing theory as a basis for decision making. Second, know the
influence of accounting information system of credit sales to accounts receivable in the
calculation accuracy of the company. Object were used in the research is PT. Winner
Ronvil which in the field of garment. Almost all the company's sales activities
conducted by the credit sales.

The method used in this research is descriptive research method. This method is a
study that explains the phenomenon or problem, as the basis for making decisions to
solve business problems. To test the hypothesis that there is by using Spearman rank
correlation n =30 with the level of significance 0,05. From the results of the analysis and
calculations using Spearman rank correlation obtained rs = 0,917 which means that
accounting information system of credit sales have a strong influence on accuracy of
calculations of receivable in the company. So it proves that accounting information
system of credit sales significantly affect to accuracy of the calculation of receivables in
the company.

Keywords: Accounting information system of credit sales, accuracy of the calculation of
receivables in the company, Spearman rank correlation, influence.
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ABSTRAK

Tujuan penelitian ini adalah pertama, mengetahui penerapan sistem informasi akuntansi
penjualan kredit di perusahaan dengan membandingkan prosedur penjualan kredit
perusahaan dengan teori yang ada sebagai dasar pengambilan keputusan. Kedua,
mengetahui adanya pengaruh sistem informasi akuntansi penjualan kredit terhadap
keakuratan perhitungan piutang di perusahaan. Objek penelitian yang digunakan dalam
penelitian adalah PT. Ronvil Winner yang bergerak di bidang garmen. Hampir seluruh
kegiatan penjualan perusahaan dilakukan dengan penjualan kredit.

Metode yang digunakan dalam penelitian ini adalah metode penelitian deskriptif.
Metode ini adalah penelitian yang menjelaskan fenomena atau masalah yang ada,
sebagai dasar pembuatan keputusan untuk memecahkan masalah-masalah bisnis. Untuk
menguji hipotesis yang ada dengan menggunakan korelasi rank spearman n = 30 dengan
tingkat signifikansi 0,05. Dari hasil analisis dan perhitungan dengan menggunakan
korelasi rank spearman diperoleh rs = 0,917 yang berarti bahwa sistem informasi
akuntansi penjualan kredit mempunyai pengaruh yang kuat terhadap keakuratan
perhitungan piutang di perusahaan. Maka terbukti bahwa sistem informasi akuntansi
penjualan kredit berpengaruh secara signifikan terhadap keakuratan perhitungan piutang
di perusahaan.

Kata-kata kunci: Sistem informasi akuntansi penjualan kredit, keakuratan perhitungan
piutang di perusahaan, korelasi rank spearman, pengaruh.
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