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ABSTRACT 

 

PT Arta Boga Cemerlang is one of consumer goods distributor company at Bandung 
city and the other cities which distribute Orang Tua Group products. Which the main 
activity of distributor company is purchasing products for resaling without 
production process. Sales activity is an activity which is begin main revenue for 
distributor company. So, this activity must be managed because the failness one 
activity can influence other activity. Accounting information system is a part from 
company infrastructure which can add company’s value. So, sales accounting 
information system must be managed to support the success from sales activity and 
reach company’s goals. With providement of information for management will more 
accurate and on time, so can support the effectiveness from sales activity. The one 
interesting topic is that sales accounting information system can support the sales 
effectiveness. Writer uses descriptive analysis method with study case approach in 
research method. And get the conclusion that the company’s sales accounting 
information system is good and can support the sales effectiveness with provide the 
usefull information for management.  
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ABSTRAK 

 

PT Arta Boga Cemerlang merupakan salah satu perusahaan distributor consumers 
goods di kota Bandung dan kota-kota lainnya yang mendistribusikan produk Orang 
Tua Grup. Di mana kegiatan utama perusahaan distributor adalah membeli barang 
untuk dijual kembali tanpa melakukan proses produksi. Jadi aktivitas penjualan 
merupakan aktivitas yang menjadi sumber utama pendapatan bagi perusahan 
distributor. Oleh karena itu, aktivitas ini perlu dikelola dengan baik karena kegagalan 
satu aktivitas akan berdampak pula pada aktivitas yang lainnya. Sistem informasi 
akuntansi merupakan bagian dari infrastruktur perusahaan yang dapat menambah 
nilai. Maka sistem informasi akuntansi penjualan harus dikelola dengan baik untuk 
mendukung berjalannya aktivitas penjualan yang berhasil dan tercapainya tujuan 
perusahaan. Dengan penyediaan informasi bagi pihak manajemen yang lebih akurat 
dan tepat waktu, maka dapat mendukung efektivitas kegiatan penjualan perusahaan. 
Maka suatu hal yang menarik bahwa sistem informasi akuntansi penjualan 
merupakan salah satu faktor yang dapat menunjang efektivitas penjualan. Penulis 
menggunakan metode analisis deskriptif dengan pendekatan studi kasus dalam 
metode penelitiannya. Dan diperoleh kesimpulan bahwa sistem informasi akuntansi 
penjualan perusahaan sudah baik dan dapat menunjang efektivitas penjualan 
perusahaan dengan menyediakan informasi yang berguna bagi manajemen.  
 
Kata–kata kunci: sistem informasi akuntansi penjualan, efektivitas penjualan 
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