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ABSTRACT 

 
All companies carry out the sales process, implemented by the sales activity, to gain 

profit reply in accordance with company objectives. The sale must be imported in 

large quantities. The number of sales within a certain amount will be used within a 

specific time. In accordance with the applicable procedures. Therefore, companies 

need the role of accounting information system intended to allow the sale of 

merchandise on the company can control and information systems that exist in the 

company's sales. I researched the company is PT. INTI (Persero), the company is 

engaged in telecommunications equipment. Methods of research by the author is 

research using descriptive method with approach of case studies and direct 

observation to the company. Based on observation, the role of accounting 

information system of selling merchandise made by PT. INTI (Persero) is adequate. 

It is seen from the sales system in good shape and number according to the ativitas 

sales. 
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ABSTRAK 

 
Semua perusahaan melaksanakan proses penjualan, yang dilaksanakan oleh aktivitas 

penjualan, untuk mendapatkan laba yg sesuai dengan tujuan perusahaan. Penjualan 

tersebut harus didatangkan dalam jumlah banyak. Jumlah penjualan  dalam jumlah 

tertentu akan digunakan dalam waktu tertentu pula. Sesuai dengan prosedur yang 

berlaku. Oleh karena itu, perusahaan perlu peranan sistem informasi akuntansi 

penjualan barang dagang bertujuan agar perusahaan dapat mengontrol sistem dan 

informasi penjualan yang ada dalam perusahaan. Perusahaan yang penulis teliti 

adalah PT. INTI (persero), perusahaan ini bergerak dalam bidang peralatan 

telekomunikasi. Metode penelitian yang penulis lakukan adalah penelitian dengan 

menggunakan metode deskriptif dengan pendekatan studi kasus serta observasi 

langsung ke perusahaan. Berdasarkan hasil pengamatan, peranan sistem informasi 

akuntansi penjualan barang dagang yang dilakukan oleh PT. INTI (persero) sudah 

memadai. Hal ini dilihat dari sistem penjualan dalam kondisi yang baik dan 

jumlahnya sesuai dengan ativitas penjualan. 

 

Kata Kunci: Sistem Informasi Akuntansi penjualan barang dagang, aktivitas 

penjualan. 
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