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ABSTRACT 

Sales on credit will facilitate the company to get more customers. Accounts 

receivable is the largest asset for a company, so the management of accounts 

receivable is an important element in the continuity of the company. In there is the 

possibility of credit sales for doubtful accounts therefore, the company should strive 

to minimize the possibility of the level of bad debts. Efforts are made to minimize the 

company's bad debts is to establish procedures for credit sales through a sales 

accounting information systems. The purpose of this study was to determine how the 

role or influence the sale accounting information system in an effort to suppress the 

level of bad debts. The research method used is descriptive research methods, and 

statistical methods of linear regression analysis. The results showed that the 

accounting information system sales have an influence in efforts to suppress the level 

of bad debts. 

 

Keywords: accounting information systems sales and efforts to suppress the level of 

bad debts. 
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ABSTRAK 

Penjualan secara kredit akan mempermudah perusahaan untuk mendapatkan 

pelanggan yang lebih banyak. Piutang merupakan asset terbesar bagi suatu 

perusahaan, maka pengelolaan piutang merupakan unsur penting dalam 

kelangsungan perusahaan. Dalam penjualan kredit terdapat kemungkinan timbulnya 

piutang tak tertagih, oleh karena itu perusahaan harus berupaya untuk memperkecil 

kemungkinan tingkat piutang tak tertagih. Upaya yang dilakukan perusahaan untuk 

memperkecil piutang tak tertagih adalah dengan menetapkan berbagai prosedur 

penjualan kredit melalui sebuah sistem informasi akuntansi penjualan. Tujuan dari 

penelitian ini adalah untuk mengetahui bagaimana peranan atau pengaruh sistem 

informasi akuntansi penjualan dalam upaya menekan tingkat piutang tak tertagih. 

Metode penelitian yang digunakan adalah metode penelitian deskriptif, dan metode 

statistik analisis regresi linier. Hasil penelitian menunjukkan bahwa sistem informasi 

akuntansi penjualan mempunyai pengaruh dalam upaya menekan tingkat piutang tak 

tertagih. 

 

Kata Kunci: Sistem informasi akuntansi penjualan dan upaya menekan tingkat 

piutang tak tertagih. 
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